Секционное заседание
«Евразийская  весна. Проблемы и решения В2В маркетинга»

Как обеспечить своему предприятию устойчивое конкурентное преимущество в условиях Евразийского экономического союза Беларуси, России и Казахстана (ЕАЭС).

Какие маркетинговые знания и компетенции необходимы для успешной работы на рынках ЕАЭС.

Организаторы: Министерство экономики Республики Беларусь, ОО «Гильдия маркетологов», унитарное предприятие «Экспофорум».
Место проведения: футбольный манеж, г. Минск, пр-т Победителей, 20/2. конференц-зал № 3.

Дата и время проведения: 12 мая 2015 года 

Начало мероприятия: 11.00 – 17.00
Регистрация: с 10.30
Руководители: 
Светлана Петухова, Председатель Правления ОО «Гильдия маркетологов»,

Ирина Петрушко, начальник отдела маркетинга и продаж ОАО «АГАТ-системы управления» - управляющая компания холдинга «Геоинформационные системы управления», член ОО «Гильдия маркетологов», руководитель проекта «B2B маркетинг».

Цель мероприятия: 

· выработать подходы предприятий промышленного комплекса к формированию новых стратегий в условиях Евразийского экономического союза Беларуси, России и Казахстана;
· привлечь внимание руководства предприятий к вопросам значимости маркетинга, как эффективного инструмента повышения конкурентоспособности белорусских предприятий на внешнем рынке;

· использовать мероприятие, как дискуссионную площадку для обмена опытом и информацией об успешно реализуемых проектах;
· получить рекомендации экспертов, специализирующихся на рынках B2B.
Целевая аудитория конференции: 

· руководители предприятий, директора по маркетингу, специалисты по маркетингу и внешнеэкономической деятельности предприятий и организаций, работающих в сфере В2В;

· представители заинтересованных республиканских органов государственного управления; 

· руководители и эксперты консалтинговых компаний.

Программа секционного заседания 

	11.00 - 11.20
	Открытие секционного заседания 

Светлана Петухова, председатель Правления ОО «Гильдия маркетологов», консультант в сфере маркетинга, бизнес-тренер MBA



	11.20 – 11.50
	Кластерный подход как инструмент обеспечения конкурентоспособности компаний: мировой опыт и практика хозяйствования в условиях Республики Беларусь

Дмитрий Крупский, начальник управления науки и инновационной деятельности Министерства экономики Республики Беларусь



	11.50 – 12.05
	Реализация российско-белорусских инновационных проектов в рамках деятельности Совета делового сотрудничества Санкт-Петербурга и Республики Беларусь

Сергей Цыбуков, Генеральный директор НПО по переработке пластмасс имени "Комсомольской правды", Заместитель Председателя Совета Торгово-промышленной палаты Санкт-Петербурга (Российская Федерация)



	12.05 – 13.05
	Антикризисные стратегии и пути их реализации

Максим Поклонский,  научный руководитель бизнес-школы «Капитал», эксперт по маркетингу, продажам, стратегии



	13.05 – 13.35
	Стратегия управления человеческими ресурсами в компании. Что меняется в кризис?

Александр Мудрик, директор по персоналу Группы компаний «АЛЮТЕХ», кандидат технических наук, доцент 


	13.35 – 14.05
	Маркетинг и продажи: сильны порознь, непобедимы вместе. 

Дмитрий Шамко, эксперт по построению системы продаж



	14.05 – 14.25
	Что такое CRM системы и как они способствуют росту продаж.
Олег Чаевский, управляющий компанией «КОМПЛИТ»


	14.25 – 14.50
	ПЕРЕРЫВ

	14.50 – 15.10
	Выработка эффективных маркетинговых решений. Особенности инструментов продвижения в В2В-маркетинге.

Ирина Петрушко, начальник отдела маркетинга и продаж ОАО «АГАТ-системы управления» - управляющая компания холдинга «Геоинформационные системы управления»



	15.10 – 15.30
	Пример использования технологии системных инноваций и ТРИЗ для решения задач предприятия.

Сергей Соколов, преподаватель ТРИЗ-технологий, сертифицированный Международной ассоциацией ТРИЗ, консультант



	15.30 – 16.00
	Продающий сайт: готов ли Ваш сайт приносить прибыль?

Сергей Лысенко,  ведущий спикер Академии Webcom, директор компании IM Consult  EU



	16.00 – 16.30
	Все начинается с любви!

Елена Бондаренко — художественный руководитель Event Studio «BonBon» 


	16.30 - 17.00
	Обсуждения, обмен мнениями


